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Pietrantoni ,
Méndez & Alvarez
crece en medio
de la crisis

Logra distinciones

en importantes
publicaciones que
destacan los mejores
abogados del mundo

Joanisabel Gonzélez
Joanisabal gonzalez@elnuevodia.com

0O Si usted fue uno de los afor-
tunados en presenciar el histdrico
debut del campocorto dominicano
Raiil Adalberto Mondesi en la
pasada serie mundial; si alguna vez,
logré escabullirse por el puente
Teodoro Moscoso y eso le permitié
abordar un avién a tiempo o si
recientemente se ha topado con un

tapén “bumper con bumber” en la
carretera PR-2, entre Aguadilla y
Mayagiiez, los abogados de Pietran-
toni, Méndez & Alvarez (PMA) tie-
nen algo que ver con todo ello.

Hace unos 23 afios, seis abogados,
convencidos de que tenian lo nece-
sario para hacerse de un nombre en el
mercado legal de Puerto Rico, jun-
taron fuerzas para crear una firma
donde los socios y no los empleados o
abogados contratados “hicieran el tra-
bajo”. Ahora, esa estrategia hecha mi-
sion ha ubicado a la firma y a sus
integrantes en dos importantes guias
de referencia para la contratacién de
servicios legales, tanto en Estados
Unidos como a nivel global.

La firma integra el trio de estudios
legales en Puerto Rico que figura en el
primer nivel de la importante lista
compilada por la londinense Cham-
bers & Partners en los nichos corpo-
rativo y comercial y resolucidn de dis-
putas, tanto a nivel global como en la
edicion de América Latina. Asimis-

El equipo de PMA. Desde la izquierda, Antonio Santos, Oreste Ramos, Maria Dolores Trelles, Néstor Méndez, Manuel Pietrantoni, Jaime Santos y Eduardo Arias.

mo, algunos abogados de la firma fi-
guran en la lista de los mejores en su
clase que también publica US News &
World Report.

El hito, sin embargo, no es motivo de
celebracidn, sino una oportunidad pa-
ra validar la estrategia establecida por
la firma, explicaron Oreste R. Ra-
mos, de la practica de Litigio, y Jaime
R. Santos, de la practica de Derecho
Corporativo, para PMA.

Seglin Ramos, la aparicién de PMA
en la publicacién londinense es sig-
nificativa porque el andlisis de la en-
tidad descansa en la opinién de
clientes y de pares en otras firmas
competidoras.

“Las socias y socios estin perso-
nalmente envueltos en hacer el tra-
bajo, nos enrollamos las mangas, de-
dicamos alma, corazdn y vida a la
practica”, manifesté Santos, al agre-
gar que la firma ahora cuenta con
unos 52 abogados, cuyas pericias
son tan importantes y diversas como
litigio, la actividad de fusiones y ad-
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quisiciones hasta servir de enlace
global a la imponente organizacién
estadounidense Béisbol de Grandes
Ligas (MLB, en inglés).
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“Son los servicios y el
conocimiento que se
encuentra en los
mejores bufetes
internacionales, pero a
precios de Puerto Rico”

NESTOR M. MENDEZ GOMEZ
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“Més que un proveedor de servicios
legales, nos vemos como un socio, un
aliado en echar adelante el negocio de
nuestros clientes”, agregé Santos.

De acuerdo con uno de los socios
fundadores de PMA, Manuel Pietran-
toni, la firma se ha mantenido cre-
ciendo, aiin en medio de la peor crisis
que haya experimentado Puerto Rico.

Ello, porque a lo largo de los afios, el
desempefio de los socios de la firma ha
servido -segiin los entrevistados- como
la mejor estrategia de promocién para
aumentar la base de clientes. De aqui,
que sin mucho ruido, buena parte de
los clientes de PMA sean de capital
estadounidense y otros tantos, que an-
tes se sirvieron de PMA para los afios
de gloria de la Iniciativa de la Cuenca
del Caribe y posteriormente, recaba-
ron los servicios de la firma para apos-
tar a oftras incursiones en la regidn.

Segiin Pietrantoni, PMA ha prestado
servicios a empresas con operaciones
en practicamente todo Centroameérica
e incluso, a nivel global.

Ese es el dia a dia, por ejemplo, del
abogado Jorge Pérez Diaz, quien ha-
ce unos seis afios comenzd a trabajar
para la organizacidn MLE a fin de co-
rregir los problemas de reclutamiento
¥ suscripcién de contratos de pros-
pectos.

En esencia, explica el abogado, ha-
ce unos afios, los agentes identifica-
ban prospectos en la Repiiblica Do-
minicana, y para obtener mayores
beneficios en la MLB, solian alterar
laidentidad de estos o los enviaban a
programas de entrenamiento, afec-
tando la preparacién académica de
los jovenes.

“Estamos hablando de contratos de
millones de ddlares, lo que para un
muchacho que no tiene agua y luz en
la casa era algo que nunca verian y
muchos ni siquiera recibian la mitad
de lo contratado porque habia mucho
abuso”, relaté Pérez Diaz al agregar

Arriba, Manuel Pietrantoni.
Abajo, Oreste Ramos.

que su labor ha sido precisamente
mejorar las condiciones de contrata-
cién de los peloteros en el mundo pro-
fesional. “Desde entonces, las cosas
han cambiado dréisticamente, parti-
cularmente en América Latina”,

“Dedico practicamente la mitad de
mi tiempo a la MLB y hago trabajos
para ellos, practicamente en todo el
mundo. Converso con abogados en
Alemania, Holanda, China, Japén y
toda Latinoamérica”.

Segiin Pérez Diaz, uno de los mer-

& cados con mayores retos para el béis-
é bol profesional es precisamente Ve-
£ nezuela, donde las condiciones po-
£ liticas y econdmicas précticamente

socavaron la cantera de talento para
el deporte del bate y la bola. Hace
unos afios, 16 equipos de la MLB te-

= nian programas de preparacion en el

pais suramericano, ahora quedan
apenas tres.

El crecimiento de PMA fuera de la
Isla no ha requerido presencia fisica
en otros mercados, porque PMA solo
sevislumbra creciendo fuera de Puer-
to Rico en respuesta a la necesidad de
sus clientes.

Asi pues, el abogado Eduardo 1.
Arias reconocié que la incertidum-
bre fiscal y contributiva afecta la po-
sibilidad de mayores inversiones en
Puerto Rico.

“Los retos de Puerto Rico también
son los retos nuestros.. PMA solo

- avanza en la medida en que avanza

la economia puertorriguefia”, dijo
Arias al agregar que si bien algunas
actividades, como la llegada de in-
versionistas con las leyes 20 y 22 son
positivas, estas no son suficientes
para cambiar el entorno macroeco-
nomico de la Isla.

Y eso solo se logra con una buena
dosis de flexibilidad, apertura y una
gama de servicios -incluyendo la
adquisicién de tecnologia para el
anélisis y presentacion de prueba-
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comparable a la que ofrecen los
grandes bufetes estadounidenses,
pero con una estructura de costos
mas razonable.

Segin Maria Dolores Trelles Her-
néandez, experta en Litigios, PMA ha
logrado hacerse de un nombre en los
principales estudios legales a nivel
continental porque la firma ha incor-
porado en su cultura una postura de
trabajar “no en competencia” con
otros colegas y “sin protagonismo”,

Eso, por ejemplo, ha permitido que
sea PMA el asesor principal en un
litigio multiestatal que se dirime en la
corte del distrito Sur de Nueva York,
en lugar de que encabece la estrategia
de litigio, el bufete de Nueva York.

“Son los servicios y el conocimiento
que se encuentra en los mejores bu-
fetes internacionales, pero a precios
de Puerto Rico”, indico por su parte
Néstor M. Méndez Gomez.

A preguntas acerca de las oportu-
nidades para crecer a nivel local, An-
tonio J. Santos sefiala que en tiempo
reciente ha habido mucha actividad
de compra de activos, particularmen-
te los llamados préstamos toxdcos, y
también se han dado otras inversio-
nes en materia de hoteleria.

Alalista de oportunidades se agre-
ga el posible avance de proyectos de
energia renovable, una vez se resuel-
va la crisis en la Autoridad de Ener-
gia Eléctrica (AEE) y la pujanza que
comienza a verse en la punta no-
roeste de la Isla, donde empieza a
tomar forma el corredor tecnoldgico
y de aeronautica.

Asimismo, dijo Pietrantoni, queda
por verse si Puerto Rico tomard par-
tido de la Ley de Alianzas Publico
Privadas, un estatuto que PMA ayu-
dé a elaborar y que, segun el abo-
gado, podria servir para hacer in-
versiones capitales en Puerto Rico,a
medida que contimia complicdndo-
se en el entorno fiscal.

nEgocios | 9

(=) LOS NUMEROS
DEL BUFETE

ABOGADOS Con los que cuenta
actualmente el bufete Pietrantoni,
Méndez & Alvarez (PMA).

m LA ESENCIA
DE PMA

0 Hace unos 23 afios, seis abo-
gados, convencidos de que te-
nian lo necesario para hacerse
de un nombre en el mercado le-
gal de Puerto Rico, juntaron
fuerzas para crear una firma
donde los socios y no los em-
pleados o abogados contratados
“hicieran el trabajo”.

B PMA ha prestado servicios a
empresas con operaciones en
pricticamente todo Centroamé-
rica e incluso, a nivel global.

O La firma ha logrado hacerse
de un nombre en los principales
estudios legales a nivel conti-
nental porque PMA ha incorpo-
rado en su cultura una postura
de trabajar “no en competen-
cia” con otros colegas y “sin
protagonismo”.
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